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La crisis devuelve el ‘apretén
de manos’ a la farmacia

Entre un 15y un 30 por ciento del capital de la compraventa

pasa por un acuerdo directo entre comprador y vendedor

4T

julio trujillo@correofarmaceutico.com

La crisis, las restricciones
de créditos y los problemas
de liquidez han llevado a
que en la compraventa de
oficinas de farmacia haya
vuelto a aparecer el acuer-
do directo entre comprado-
res y vendedores, el viejo
apretén de manos, para re-
ducirla dependencia de los
bancos y esas operaciones
se aseguran con letras de
cambio, un fenémeno que
habia desaparecido de la
sociedad espafiola, aunque
hace unas décadas era co-
rriente. Especialistas en la
compraventa de farmacias
como el Gabinete Lopez
Santiago aseguran que en-
tre un 15 y un 30 por cien-
to del precio en la mayoria
de los casos queda afianza-
do con documentos cam-
biarios como las letras de
cambio y los pagarés, “con
total satisfaccion para el
farmacéutico vendedor, que
difiere el cobro ante nota-
rio”.

Mercedes Caral, socia del
bufete Jausas y experta en
Derecho Civil, senala que
con la letra de cambio la ga-
rantia es lamisma y “de he-
cho, en caso de impago la

solucién judicial es mas
sencilla, por lo que no hay
problemas desde el punto
de vista de la seguridad ju-
ridica”. La jurista asegura a
CF que este fenémeno de re-
cuperar la letra de cambio
como instrumento de pago
se esta extendiendo al calor
de la crisis a otras activida-
des de compraventa de la
sociedad espafiola de la que
habia desaparecido.

Carmen Set6, del bufete
Duran-Sindreu, sostiene un
punto de vista diferente.
“Pactar el pago aplazado
del precio en una compra-
venta mediante efectos
bancarios implica en la
practica que el vendedor le
estd financiando al com-
prador la operaciéon de
compra y de esta forma este
ultimo puede evitar los tra-
mites que se generan en
cualquier operacion banca-
ria de financiacién”, dice.
Pero eso “tienen unos ries-
gos que hay que valorar de
forma previa”.

CGAMBIO DE DEMANDA

Otra empresa especializada
en la compraventa de ofi-
cinas de farmacia, Farma-
consulting, aflade otro cam-
bio de tendencia: “Estamos

Sigre, al maximo nivel en
transparencia corporativa

3 Se modera el
incremento de
recogida selectiva
en farmacias

B.G.S. El sistema integrado
de gestion Sigre ha renova-
do la méaxima certificacion
de calidad de su memoria
sobre responsabilidad so-
cial corporativa 2010. Se
trata de la calificacion
Checked A, concedida por
la organizacion Global Re-
porting Iniciative (GRI), que
valora los esfuerzos de una
organizacion por ser trans-
parente en sus actividades
y resultados.

El contenido del informe,
como explica el director ge-
neral de Sigre, Juan Carlos
Mampaso, resume “nuestro
desempefio ambiental, eco-
némico y social realizado
durante 2010”. En esta li-
nea,la actividad de Sigre se
ha centrado en dos ambi-

tos: La prevencion de en-
vases (trabajo con la indus-
tria farmacéutico para el
disefio eficiente y sosteni-
ble del cartonaje de los far-
macos) y el reciclado de res-
tos de medicamentos y sus
envases.

UN 4% MAS DE RECOGIDA

En el apartado de recogida
de restos de medicamento,
durante el afio pasado se
experiment6 un incremen-
to “del cuatro por ciento en
la participacién ciudada-
na enl a recogida selectiva
de residuos de medicamen-
tos a través de las farma-
cias”. Para Mampaso, este
dato “es mas moderado”
que afios anteriores “debi-
do a la madurez del propio
sistema, la consolidacion
del habito del reciclado de
los restos de medicamentos
en los hogares espafioles y
la actual situacion socio
econdmica del pais, entre
otros factores”.

detectando que los inverso-
res estan variando el inte-
rés segun el tamafio de far-
macia demandado, cada
vez solicitan farmacias de
mayor tamarfio, reduciendo
asi el interés por las mas
pequeias.

Aquellas que se encuen-
tran con una facturacion en
torno a las de tamaifio me-
dio y medio-alto (unos
300.000-1.000.000) son las
mas solicitadas segun las
solicitudes de operaciones
o de informacién que reci-
bimos” (ver cuadro). Eso
coincide con boticas situa-

Las més deseadas.
Cuando un inversor se aproxima
auna empresa especializada en
compraventa de oficinas de far-
macia explica sus deseos y busca
informacion sobre varias opcio-
nes. Asi, con esas solicitudes se
puede dibujar el perfil de las bo-
ticas més deseadas, teniendo en

SE BUSCAN BOTICAS DE LA GAMA MEDIA-ALTA

Numero de demandas para cada tramo de facturacion.
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| 150.000-300. 000

kS - - - - | cuenta que cada inversor mues-
8 |30l) 000-500.000  tra su interés por varias posibili-
sg ! ! ! ! H 500.000- 700 000 dades y realiza varias demandas.
< - - - - - Tal como indica el cuadro, aque-
b | 700.000-.000.000 llas oficinas de farmacia cuya fac-
s ‘ 1000.000-1500.000 turacion se sittia entre 300.000y
£

500.000 euros atraen més mira-
das, seguidas por las de factura-
cion inmediatamente superior.
Las mas pequefias y las mas gran-
des pierden interés.

|
1.500.000-2.000.000
| |
Mas de 2.000.000
| |

Fuente: Farmaconsulting.

das en nucleos urbanos im-
portantes, no necesaria-
mente capitales de provin-
cia, que aparecen como las
mas estables en su nego-
cio (ver CF de la semana pa-
sada).

Desde el Gabinete Lopez
Santiago precisan a CF que
la inversion “se esta decan-
tando hacia una vertiente
mucho mas profesional. E1
mercado esta corrigiendo el
exceso de especulacion que

hemos vivido”. El perfil de
los compradores es de fa-
milias de farmacéuticos
que ven en la botica “un de-
sarrollo profesional parala
atencion farmacéutica per-
sonalizada”.
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