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La crisis devuelve el ‘apretón
de manos’ a la farmacia

Entre un 15 y un 30 por ciento del capital de la compraventa

pasa por un acuerdo directo entre comprador y vendedor

J. T.

julio.trujillo@correofarmaceutico.com

La crisis, las restricciones
de créditosy losproblemas
de liquidez han llevado a
que en la compraventa de
oficinas de farmacia haya
vuelto a aparecer el acuer-
dodirecto entre comprado-
res y vendedores, el viejo
apretóndemanos,para re-
ducir ladependenciade los
bancos y esas operaciones
se aseguran con letras de
cambio, un fenómeno que
había desaparecido de la
sociedad española,aunque
hace unas décadas era co-
rriente. Especialistas en la
compraventa de farmacias
como el Gabinete López
Santiago aseguran que en-
tre un 15 y un 30 por cien-
to del precio en la mayoría
de los casosquedaafianza-
do con documentos cam-
biarios como las letras de
cambio y los pagarés, “con
total satisfacción para el
farmacéuticovendedor,que
difiere el cobro ante nota-
rio”.
MercedesCaral,sociadel

bufete Jausás y experta en
Derecho Civil, señala que
con la letradecambio laga-
rantía es lamismay“dehe-
cho, en caso de impago la

solución judicial es más
sencilla, por lo que no hay
problemas desde el punto
de vista de la seguridad ju-
rídica”.La juristaaseguraa
CFqueeste fenómenodere-
cuperar la letra de cambio
como instrumento de pago
se está extendiendoal calor
de la crisis aotrasactivida-
des de compraventa de la
sociedadespañolade laque
había desaparecido.
Carmen Setó, del bufete

Durán-Sindreu,sostieneun
punto de vista diferente.
“Pactar el pago aplazado
del precio en una compra-
venta mediante efectos
bancarios implica en la
práctica que el vendedor le
está financiando al com-
prador la operación de
compraydeesta formaeste
últimopuede evitar los trá-
mites que se generan en
cualquieroperaciónbanca-
ria de financiación”, dice.
Pero eso “tienen unos ries-
gos que hay que valorar de
forma previa”.

CAMBIO DE DEMANDA
Otraempresaespecializada
en la compraventa de ofi-
cinas de farmacia, Farma-
consulting,añadeotrocam-
bio de tendencia: “Estamos

detectandoque los inverso-
res están variando el inte-
rés según el tamaño de far-
macia demandado, cada
vez solicitan farmacias de
mayor tamaño, reduciendo
así el interés por las más
pequeñas.
Aquellas que se encuen-

tranconuna facturaciónen
torno a las de tamaño me-
dio y medio-alto (unos
300.000-1.000.000) son las
más solicitadas según las
solicitudes de operaciones
o de información que reci-
bimos” (ver cuadro). Eso
coincide con boticas situa-

SE BUSCAN BOTICAS DE LA GAMA MEDIA-ALTA
Número de demandas para cada tramo de facturación.
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Fuente: Farmaconsulting.

Las más deseadas.
Cuando un inversor se aproxima

a una empresa especializada en

compraventa de oficinas de far-

macia explica sus deseos y busca

información sobre varias opcio-

nes. Así, con esas solicitudes se

puede dibujar el perfil de las bo-

ticas más deseadas, teniendo en

cuenta que cada inversor mues-

tra su interés por varias posibili-

dades y realiza varias demandas.

Tal como indica el cuadro, aque-

llas oficinas de farmacia cuya fac-

turación se sitúa entre 300.000 y

500.000 euros atraen más mira-

das, seguidas por las de factura-

ción inmediatamente superior.

Lasmáspequeñas y lasmásgran-

des pierden interés.
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Más de 2.000.000

1.500.000-2.000.000

1.000.000-1.500.000

700.000-1.000.000

500.000-700.000

300.000-500.000

Hasta 150.000

150.000-300.000

Sigre, al máximo nivel en
transparencia corporativa

tos: La prevención de en-
vases (trabajo con la indus-
tria farmacéutico para el
diseño eficiente y sosteni-
ble del cartonaje de los fár-
macos) y el recicladode res-
tos demedicamentos y sus
envases.

UN 4% MÁS DE RECOGIDA
En el apartado de recogida
de restos de medicamento,
durante el año pasado se
experimentó un incremen-
to “del cuatro por ciento en
la participación ciudada-
na enl a recogida selectiva
de residuosdemedicamen-
tos a través de las farma-
cias”. Para Mampaso, este
dato “es más moderado”
que años anteriores “debi-
do a la madurez del propio
sistema, la consolidación
del hábito del reciclado de
los restosdemedicamentos
en los hogares españoles y
la actual situación socio
económica del país, entre
otros factores”.

B. G. S. El sistema integrado
de gestión Sigre ha renova-
do la máxima certificación
de calidad de su memoria
sobre responsabilidad so-
cial corporativa 2010. Se
trata de la calificación
Checked A, concedida por
la organización Global Re-
porting Iniciative (GRI),que
valora los esfuerzos de una
organizaciónpor ser trans-
parente en sus actividades
y resultados.
El contenidodel informe,

comoexplica el director ge-
neral de Sigre, Juan Carlos
Mampaso,resume“nuestro
desempeñoambiental,eco-
nómico y social realizado
durante 2010”. En esta lí-
nea, la actividaddeSigre se
ha centrado en dos ámbi-

Se modera el

incremento de

recogida selectiva

en farmacias

dasennúcleosurbanos im-
portantes, no necesaria-
mente capitales de provin-
cia, que aparecen como las
más estables en su nego-
cio (verCFde la semanapa-
sada).

Desde el Gabinete López
Santiago precisan aCFque
la inversión“se está decan-
tando hacia una vertiente
mucho más profesional. El
mercadoestácorrigiendoel
excesode especulaciónque

hemos vivido”. El perfil de
los compradores es de fa-
milias de farmacéuticos
que ven en la botica“unde-
sarrolloprofesionalpara la
atención farmacéuticaper-
sonalizada”.

Demanda


