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El area de contencioso es un
gran referente en Jausas

La firma cierra el anno 2007 con una facturacion global de 8,3 millones

S.L.F.

Barcelona. En los ultimos anos
se ha incrementado la litigiosi-
dad en nuestro pais. La situa-
cion actual es consecuencia, por
una parte, de la entrada en vigor
en 2001 de la Ley de Enjuicia-
miento Civil (LEC), por otra, la
liberalizacion de la publicidad
de los despachos de abogados y,
finalmente, por la proliferacion
de bufetes que facilitan asisten-
cia juridica por un modico pre-
cioanual.

Sélo en el orden civil, en Es-
pana la progresion ha ido desde
702.000 asuntos ingresados en
2001 hasta 1.366.503 litigios en el
2006, es decir, que en cinco afos
se ha casi duplicado los litigios
civiles, segtin reza la memoria
anual 2007 del Consejo General
del Poder Judicial.

Ante esta situacion cabe te-
ner en cuenta que las estrictas
normas establecidas por la legis-
lacion en vigor han demostrado
como la calidad y la preparaciéon
del abogado son elementos de-
terminantes en el resultado fi-
nal. Los socios del area de Dere-
cho Contencioso de Jausas se
han preocupado de potenciar es-
ta especialidad para seguir ofre-
ciendo un asesoramiento que
responda con eficacia y profesio-
nalidad a las necesidades de los
clientes en esta materia.

Gestion de conflictos

Actualmente, Jausas cuenta
con un equipo de abogados espe-
cializados y preparados para de-
sarrollar la gestion de conflic-
tos. Este equipo compuesto por
20 profesionales, repartidos en-
tre sus oficinas de Barcelona y

De izquierda a derecha., Jordi Ruiz de Villa, Mercedes Caral y Joan Vidal de Llobatera, socios del
departamento de contencioso del despacho de abogados Jausas.
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Al frente de este
equipo hay tres so-
cios: Mercedes Caral, Jor-
di Ruiz de Villa y Joan Vidal de
Llobatera. “Nuestro principal
valor afiadido”, comenta Jordi
Ruiz de Villa, “es la formacion
continuada y el principio de do-

tancia. Gracias al

tamano de nuestra

firma el cliente que nos

viene con un problema de indo-
le procesal encuentra siempre al
frente de su asunto a un socio y
un equipo de colaboradores con
el que tiene un trato personal

muy directo”. Ruiz de Villa in-
siste en la importancia de que el
cliente pueda participar en to-
dos los estadios del procedi-
miento que se esté llevando a
cabo: “no se trata tan solo de in-
formarle puntualmente sobre
todos los escritos que se presen-
tan, se trata de prepararle espe-
cificamente antes de ir a juicio
para poder afrontar las declara-
ciones con las maximas garan-
tias de éxito, o de trabajar con él
en la confeccion de la prueba”.
Con todo, esta prestigiosa firma
tiene una gran proyeccién pro-
fesional.

Competencia sera mas
neutral con su reglamento

Valencia. El presidente de la
Comision Nacional de la Com-
petencia (CNC), Luis Beren-
guer, ha destacado que el regla-
mento de la Ley en Defensa de
la Competencia reforzara la in-
dependencia de esta autoridad,
al crear un unico érgano que
sustituira al Servicio y al Tribu-
nal en Defensa de 1a Competen-
cia.

Berenguer ha explicado, en
las Jornadas sobre la nueva
Ley de Defensa de 1a Competen-
cia, celebradas el viernes pasa-
do en el Colegio de Abogados de
Valencia, que una de las nove-
dades que presenta la CNC es
que los miembros de la Comi-
sién, “previamente a su nom-
bramiento”, deben ser someti-

dos a una audicién que valora-
rasu curriculum.

A su juicio, esta nueva for-
ma de seleccion favorece consi-
derablemente la independencia
de la Comisién puesto que los
miembros elegidos deben res-
ponder sobre sus méritos y las
razones por las que han sido se-
leccionados o los objetivos a
cumplir.

Asimismo, el presidente de
la CNC ha indicado que “este
caracter independiente” se ve-
ra reflejado en las operaciones
de concentracion de las empre-
sas, que tendran que someterse
a un proceso de control que se-
ra aprobado por la Comision y
no por el Gobierno, como ocu-
rre actualmente.

DLA Piper aumenta un
17% su facturacion

Madrid. La sombra de la des-
aceleracion econémica no pla-
nea sobre DLA Piper. La firma
juridica, que acaba de presen-
tar resultados, ha aumentado
un 18,7% su facturacion en
2007, lo que supone unos ingre-
sos por encima de los 1.500 mi-
llones de euros. Asimismo, sus
beneficios por socio de cuota se
incrementaron un 8,3% pasan-
do a ser 935.500 euros.

El socio director de DLA Pi-
per Espana, Javier Lopez An-
ton, considera que las perspec-
tivas para 2008 son halagiienas,
aunque reconoce que las condi-
ciones del mercado “seran algo
mas complicadas”.

Las cifras de facturacion
confirman, segin Lopez Anton,

que el bufete “mejora sus resul-
tados en todos los departamen-
tos y sectores clave, mientras
continda invirtiendo tanto en
las nuevas oficinas como en las
ya existentes, afianzandose ca-
da vez mas en sectores emer-
gentes y continuando con su in-
tegracion operativa”. Por su
parte, el co-consejero delegado
de DLA Piper, Nigel Knowles,
se muestra “tremendamente
orgulloso por el hecho de que la
firma esté alcanzando estos hi-
tos estratégicos, basados en la
calidad de los servicios y las
fuertes relaciones que mantie-
ne el despacho, y que sigue de-
sarrollando, con los clientes,
pequenos y grandes, en todo el
mundo”.
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Consentimiento tacito
en proteccion de datos

Antonio Sanchez-Crespo

OS lobbies funcionan. El legislador
ha oido durante los Gltimos afios y,

en especial, durante los ultimos
meses a los grupos de presion incluyen-
do en el reglamento de desarrollo de la
Ley Organica de Proteccion de Datos nu-
merosas ‘“novedades” en materia de
prospeccion comercial favorables a los
responsables de ficheros y tratamientos.

Para compensar, el reglamento ha im-
puesto determinadas obligaciones que,
bajo mi punto de vista, no terminan de
equilibrar la balanza de derechos y obli-
gaciones de los afectados y los responsa-
bles. En mi condicién de afectado no me
gustan muchas de las novedades, pero
en mi condicién de responsable todavia
estoy celebrandolas.

Hoy analizaremos una. El articulo 14
del reglamento valida los procedimien-
tos y las formas para recabar el consenti-
miento de forma tacita (cuando no sea
preciso obtener un consentimiento ex-
preso). Ya antes de su aprobacion lo ha-
ciamos asi pero el hecho de que quede
plasmado en el cuerpo normativo supo-
ne mayor seguridad juridica. Aunque es-
te es un tema muy discutible que el nue-
vo reglamento, en su conjunto, genere
seguridad juridica.

Dichos procedimientos pasan por in-
formar al afectado de qué se piensa hacer
con sus datos (cumpliendo el resto de re-
quisitos legales) y darle un plazo de un
mes para que se oponga advirtiéndole de
que en caso de no expresar su oposicion
se entendera que consiente en que dicho
tratamiento (incluida la cesién como un
tratamiento mas) se lleve a cabo.

Para proteger a los afectados, el regla-
mento obliga al responsable a: a) que la
informacion sea perfectamente visible si
la envia junto con otra informacién o do-
cumentos; b) utilizar un método por el
que pueda conocer si una comunicacion
ha sido devuelta, en cuyo caso no podra
tener por prestado el consentimiento ta-
cito. ¢) Poner a disposicion del afectado
mecanismos sencillos y gratuitos para
ejercer su oposicion.

Ademas, el reglamento de proteccion
de datos permite al responsable solicitar
este consentimiento a los afectados repe-
tidas veces siempre que medie un ano en-
tre solicitud y solicitud. Diriamos que
hasta que el afectado se canse y deje de
contestar o hasta que en uno de esos ca-
sos el filtro antivirus de su correo elec-
trénico deje entrar el mensaje pero lo bo-
rre o hasta que la carta que le llega a su
casa sea tirada a la basura sin abrir por
estar hasta el gorro de recibir tanta pu-
blicidad.

Este mecanismo, que nos abre mu-
chas puertas y que nos impedira volver a
quejarnos de que la normativa de protec-
cion de datos resulta ser tan restrictiva
que nos resta competitividad frente a
competidores extranjeros, generara una
casuistica tan amplia que los abogados y
consultores tenemos diversion para
unos cuantos anos.
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