
EDUCA-SYSTEM DISPONE DE 700 PROFESORES TITULADOS EN 9 CIUDADES ESPAÑOLAS

Sebastián Trivière-Casanovas confía en triplicar la facturación en cuatro años
INMA SÁINZ DE BARANDA
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S
u mujer quería aprender francés y
no encontró ninguna empresa que
le ofreciese clases particulares en ca-
sa. Fue esta búsqueda sin éxito la

que permitió a Sebastián Trivière-Casano-
vas, francés afincado en Barcelona desde
hace siete años, darse cuenta de que existía
un nicho de mercado, y presentó Educa-
System como proyecto de final de curso del
programa MBA Part Time de la escuela de
negocios Esade. Todos los objetivos de su
business plan, que él mismo ha definido co-
mo “conservadores”, los está superando
con creces.

La compañía, que se fundó hace dos
años, dispone actualmente de más de 700
profesores que imparten al mes unas 3.500
horas lectivas en nueve ciudades españo-
las. Su volumen de facturación en el primer
ejercicio fue de 180.000 euros y en el pre-
sente espera alcanzar la cifra de 420.000.
“El objetivo es triplicar la facturación en
los primeros 4 años del negocio”, asegura el
fundador y director de Educa-System.

El éxito que está teniendo esta firma pio-
nera en España en este sector –ya han apa-
recido otras dos empresas que ofrecen pro-
ductos similares– ha venido acompañado
desde su fundación de numerosas ofertas
para franquiciarla, una opción que Sebas-
tián Trivière-Casanovas descarta. “Una
empresa que vende franquicias tiene como
negocio vender franquicias, mientras que
nuestro negocio es ayudar a los alumnos a
mejorar”. Además, este empresario añade
que el apoyo escolar “es un mercado toda-
vía en proceso de profesionalización”. “No
queremos ser candidatos a padecer el sín-
drome Opening”, dice en referencia a la cri-
sis de la enseñanza de inglés que sacudió
Catalunya hace tres años.

El modelo de crecimiento de Educa-Sys-
tem se basa en abrir delegaciones propias y
trabajar para consolidarlas. Ahora están
presentes en Barcelona, Madrid, Sevilla,

Málaga, Valencia, Alicante, Valladolid, Za-
ragoza y Pamplona. La próxima delegación
en incorporarse a esta red podría ser en las
islas Canarias, concretamente en Santa
Cruz de Tenerife, donde el director de Edu-
ca-System asegura que hay “mucha deman-
da de este tipo de servicios”. Según el Insti-
tuto Nacional de Calidad y Evaluación,
que depende de la secretaría general de
Educación del Ministerio de Educación y

Ciencia, uno de cada tres alumnos en Espa-
ña recibe clases de refuerzo y el sector del
apoyo escolar mueve alrededor de 500 mi-
llones de euros al año.

No sólo ofrece clases de repaso a niños y
universitarios, sino que también enseña a
domicilio a adultos idiomas –el chino em-
pieza a ser muy demandado–, así como ofi-
mática y música. De los alumnos, un 55%
son chicos y la asignatura con más deman-
da continúa siendo matemáticas, en un
60% de los casos. La innovación de esta fir-
ma poco tiene que ver con la tecnología. Al
contrario, se trata de tener una buena idea,
aunque el sector sea de lo más tradicional y
se dé por hecho que no puede modernizar-
se. Educa-System ha permitido, además,
que su mujer haya aprendido francés.c

BARCELONA. (Efe.) – Servihabitat, la com-
pañía de servicios inmobiliarios participada al
100% por La Caixa, ha abandonado la promo-
ción de oficinas y ha destinado una parte de
sus recursos al programa Habitatge Assequi-
ble, que ya tiene en marcha 1.100 viviendas.
La caja catalana prevé destinar 255 millones
de euros a desarrollar diversos programas so-
ciales, entre ellos, la promoción de viviendas
de alquiler con rentas de entre 120 y 240 euros
mensuales, destinadas a los segmentos de la po-
blación que no pueden comprarse un piso.

Esos sectores son los menores de 30 años y
los mayores de 65 con ingresos familiares bru-
tos de entre 2 y 4,5 veces el salario mínimo in-
terprofesional. Servihabitat ha dedicado una

veintena de personas de su plantilla a este pro-
grama e incluso el directivo Joan Pla, que era
el responsable de la promoción de suelo para
oficinas, ahora busca suelo donde realizar es-
tas peculiares promociones.

El programa Habitatge Assequible fue im-
pulsado por Ricardo Fornesa cuando llegó a la
presidencia de La Caixa y quiso reforzar la acti-
vidad social con acciones para paliar el grave
problema de acceso a la vivienda. El proyecto
prevé la construcción de 1.100 viviendas hasta
el 2006, y 2.000 viviendas más en fases poste-
riores, cuando el proyecto sumará una inver-
sión total de 330 millones de euros. La salida
de Servihabitat de la promoción de oficinas es
relevante, porque esta empresa había sido uno
de los principales promotores del 22@.c

Clases particulares a la carta

CONDIS
Cinco aperturas
entre abril y junio

La cadena de supermerca-
dos Condis ha abierto cin-
co nuevos establecimien-
tos entre abril y junio, de
los cuales, dos están en La
Seu d'Urgell; uno, en Pala-
folls; otro, en Barcelona, y
uno más, en Méntrida
(Toledo). Estas aperturas
suman 2.000 m2 de super-
ficie. La compañía cuenta
con 390 establecimientos.

BELLAVISTA-RAICH
Miembro del
comité de Integra

Francesc Bellavista, socio
director de la firma catala-
na Bellavista-Raich &
Asociados, ha sido elegi-
do miembro del comité
ejecutivo de Integra Inter-
nacional, organización
formada por 80 consulto-
ras de negocios, fiscali-
dad, contabilidad y audi-
toría presente en 38 paí-
ses y 110 ciudades.

JAUSÀS
La firma legal
cumple 40 años

Jausàs, despacho barcelo-
nés fundado en 1965 por
Agustín Jausàs, ha inicia-
do la celebración de su
40.º aniversario. La firma
tiene despachos en Barce-
lona y Madrid, y es espe-
cialmente fuerte en los
sectores farmacéutico, sa-
nitario, de distribución,
inmobiliario, agroalimen-
tario y de capital riesgo.

THE EAT OUT GROUP
Nueva cadena de
comida rápida

The Eat Out Group, filial
de comida rápida de Agro-
limen, ha abierto el pri-
mer restaurante de su nue-
va enseña Salta, de cocina
asiática, en Barcelona. El
grupo, con cerca de 480
restaurantes, opera con
marcas como Pastafiore,
Bocatta, Pans & Com-
pany, FresCo, Terracotta
y Caffè di Fiore.

EQUIPAMIENTOS
CiU pide la devolución del
proyecto de ley del Comercio

El grupo parlamentario de CiU ha soli-
citado por carta al Govern la retirada
del proyecto de ley de Equipamientos
Comerciales y la apertura de un nuevo
proceso de diálogo para pactar la refor-
ma. Paralelamente, CiU ha presentado
una enmienda a la totalidad de la ley,
que se encuentra en trámite parlamen-
tario. El grupo de CiU asegura que existe inquietud en el
sector. La nueva ley fija las bases del desarrollo del comer-
cio en Catalunya en los próximos años y deja para un re-
glamento posterior la prohibición de nuevas aperturas.

Servihabitat deja
la promoción de
nuevas oficinas

Habitatge Assequible prevé una

inversión de hasta 330 millones

de euros en 3.000 viviendas

En línea

La empresa rechaza

las franquicias y aspira

a facturar 420.000 euros

en este ejercicio

LA FILIAL DE LA CAIXA HARÁ
VIVIENDAS DE ALQUILER BAJO

Tienda barcelonesa
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